
教育部體育署及國立交通大學產業加速器暨專利開發策略中心共同與以色列國際運動創新加速器 HYPE 
Sports Innovation合作，啟動全亞洲第一個運動加速器計畫 HYPE SPIN Accelerator TAIWAN；招募全
臺灣優質 Sports-Tech新創團隊，提供客製化加速輔導，期望能整合臺灣科技產業優勢、運動產業價值
鏈資源、創新創業生態等資源，來協助我國運動新創公司與全球運動產業組織對接交流。

2018年08月正式啟動，一年執行共兩期加速專案，每期專案為3~4個月，遴選10~12個國內外運動新創團
隊，並於2019年03月完成第一期，2019年07月完成第二期。

臺灣運動創新加速器計畫 SPIN ACCELEARTOR TAIWAN

SPIN輔導活動

聯絡信箱： spiniaps@gmail.com

Kickoff Day：透過pitch方式了解其商業模式價值，並決選出適合團隊參加本期專案；同時邀請各領
域運動專家學者參加，拓張經營其運動生態圈之效果。

Full Body Check：邀請專業專家以深度訪談方式了解各運動新創狀況(商業價值、募資計畫、市場策
略、國際目標) ，並提供分析報告及媒合串連後續之輔導。

Sports Universities Expo：邀請各大學體育創新專長教授參加，運動新創團隊分享可能合作機會，由
大學教授來給予協助及管道的串連。

Midterm Review：內部分享輔導進度，針對問題來進行加強輔導跟安排適當的幫助；錄製一分鐘自我
挑戰影片，透過各自的目標設定為首，將經驗累積，於後續活動逐漸開展。

Pitch Perfect：透過工作坊方式，將團隊主要分為募資及商業合作兩類。
由專家分頭帶領運動新創，直接給予簡報技巧及投資規劃上的專業建議；在工作坊當天的最後，再請
每位創業家在團隊前展示修改前後的進步。 

Demo Day：舉辦大型開放式活動，每期都以不同運動主題包裝；邀請投資人、運動產業代表、國際
夥伴參加，透過成果展來產生投資及國際合作最大機會。

Facebook Website

2018.09 IAPS與HYPE完成簽約

出席日本東京 APEC Sports Policy Network 論壇

2018.10 出席瑞士 Smart Cities ＆ Sport Summit 2018

第一期計畫

1st Cycle Bootcamp

2018.12 1st Cycle Monthly Meetup

2019.01 1st Cycle Midterm Review

2019.02 1st Cycle Pitch Perfect Workshop

2019.03 1st Cycle Demo Day 

◆執行成果:

Velodash獲得共30萬美金種子投資、前往日本市場 

Fuel Station 在參與過程中完成KKBOX合作案子，

並完成種子投資輪1500萬台幣

Tromin 獲得與台灣的體育大學合作機會

2019.05 第二期計畫

2nd Cycle Kickoff Day

2019.06 2nd Cycle Sports Uni Expo 

2nd Cycle Midterm Review 

2019.07 2nd Cycle Pitch Perfect Workshop 

2nd Cycle 2 Demo Day

◆執行成果:

2019.08 第三期計畫

第三期專案啟動



教育部體育署及國立交通大學產業加速器暨專利開發策略中心共同與以色列國際運動創新加速器 HYPE 
Sports Innovation合作，啟動全亞洲第一個運動加速器計畫 HYPE SPIN Accelerator TAIWAN；招募全
臺灣優質 Sports-Tech新創團隊，提供客製化加速輔導，期望能整合臺灣科技產業優勢、運動產業價值
鏈資源、創新創業生態等資源，來協助我國運動新創公司與全球運動產業組織對接交流。

2018年08月正式啟動，一年執行共兩期加速專案，每期專案為3~4個月，遴選10~12個國內外運動新創團
隊，並於2019年03月完成第一期，2019年07月完成第二期。

臺灣運動創新加速器計畫 SPIN ACCELEARTOR TAIWAN

SPIN輔導活動

聯絡窗口:  計畫負責人 陳詩晴 ritachen@nctu.edu.tw

Kickoff Day：透過pitch方式了解其商業模式價值，並決選出適合團隊參加本期專案；同時邀請各領
域運動專家學者參加，拓張經營其運動生態圈之效果。

Full Body Check：邀請專業專家以深度訪談方式了解各運動新創狀況(商業價值、募資計畫、市場策
略、國際目標) ，並提供分析報告及媒合串連後續之輔導。

Sports Universities Expo：邀請各大學體育創新專長教授參加，運動新創團隊分享可能合作機會，由
大學教授來給予協助及管道的串連。

Midterm Review：內部分享輔導進度，針對問題來進行加強輔導跟安排適當的幫助；錄製一分鐘自我
挑戰影片，透過各自的目標設定為首，將經驗累積，於後續活動逐漸開展。

Pitch Perfect：透過工作坊方式，將團隊主要分為募資及商業合作兩類。
由專家分頭帶領運動新創，直接給予簡報技巧及投資規劃上的專業建議；在工作坊當天的最後，再請
每位創業家在團隊前展示修改前後的進步。 

Demo Day：舉辦大型開放式活動，每期都以不同運動主題包裝；邀請投資人、運動產業代表、國際
夥伴參加，透過成果展來產生投資及國際合作最大機會。

Facebook Website

2018.09 IAPS與HYPE完成簽約

出席日本東京 APEC Sports Policy Network 論壇

2018.10 出席瑞士 Smart Cities ＆ Sport Summit 2018

第一期計畫

Bootcamp

2018.12 Monthly Meetup

2019.01 Midterm Review

2019.02 Pitch Perfect Workshop

2019.03 1st Cycle Demo Day 

◆執行成果:

1. Velodash獲得共30萬美金種子投資、前往日本市場 

2. FuelStation 在參與過程中完成KKBOX合作案子，

並完成種子投資輪1500萬台幣

3. Tromin 獲得與台灣的體育大學合作機會

2019.05 第二期計畫

Kickoff Day

2019.06 Sports Uni Expo 

Midterm Review 

2019.07 Pitch Perfect Workshop 

2nd Cycle Demo Day

◆執行成果: 進行中

2019.08 第三期計畫

第三期專案啟動

出席英國倫敦HYPE KICK OFF EVENT
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